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APRESENTACAO:

Esta cartilha foi elaborada por meio da
pesquisa Praticas Educativas
Transformadoras: promovendo a
Educagdo Financeira em uma turma da
EJA/EPT, desenvolvida no Gmbito do
Mestrado Profissional em Educagéo
Profissional e Tecnoldgica (ProfEPT), do
Instituto Federal Farroupilha (IFFar) -
Campus Jaguari. Para a construgdo da
Cartilha, buscou-se compreender quem
sdo os sujeitos de uma turma da
Educagdo de Jovens e Adultos integrada
a Educagéio Profissional e Tecnolégica
(EJA/EPT) e os assuntos da Educacéio
Financeira de interesse desses
estudantes. Os trés temas da Educagdo
Financeira mais votados pela turma
foram: Renda Extra, Planejamento
Financeiro e Investimentos.
Curiosamente, esses assuntos sdo os
pilares da Educagdo Financeira, pois é
necessdrio saber ganhar dinheiro,
planejar-se com a finalidade de poupar
dinheiro e investir o dinheiro poupado
para conquista de uma vida,
financeiramente, confortdavel.
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INTRODUCAO

A Educagdo Financeira visa conscientizar as pessoas a respeito de
sua situagdo financeira, além da importancia de um planejamento
financeiro para equilibrar desejos imediatos de consumo com
necessidades de médio e longo prazos.

Falar sobre dinheiro ainda é um tabu para nossa sociedade. Muitas
pessoas sofrem em siléncio quando perdem o equilibrio de suas
vidas financeiras, ao acumularem dividas e ficarem descrentes das
possibilidades de realizarem sonhos e objetivos pessoais.

Ndo é sem motivo que, atualmente, fala-se em “sadde financeira”
das pessoas, pois o dinheiro pode ndo garantir felicidade, mas ndo
ter uma situacgdo financeira equilibrada, é um caminho certo para a
infelicidade.



Ideias para gerar

RENDA EXTRA

\ ]
ey R

A Renda Extra tem o objetivo de complementar a renda principal ou gerar ganhos, para
quem nao tem outra fonte de renda.



\O/
e Servigo instalador chuveiro
Vé . . Vé .
elétrico/torneira elétrica e
tomadas, varais de parede,
mdquinas de lavar, etc;

¢ Pintura residencial;

~ -  Servigo socorrista - troca
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pneu, recarga/troca bateria.

MARIDO DE ALUGUEL

E o profissional especializado na resolugdo de pequenos problemas domésticos, como
reparos, servicos de manutencao e instalacoes de equipamentos domeésticos.

A expressao “Marido de aluguel” surgiu devido ao publico-alvo ser, em sua maioria,
composto por mulheres donas de casa, que precisavam de ajuda em pequenos reparos
residenciais.

Nesse contexto, oferecer servicos associados as residéncias, como manutencao e
instalacao de aparelhos e equipamentos domeésticos, alem de pintura residencial ou,
mesmo, resolver pequenos problemas com automoveis pode ser um boa opgao de renda
extra.
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e Entregador aplicativos de

delivery de comida e mercado;
* Motorista® de aplicativo;

e Socorrista de aplicativo (troca

@ pneu e carga de bateria).
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*Obrigatorio adigao sigla EAR - Exerce Atividade
Remunerada, na CNH.

APLICATIVOS

Atualmente, os aplicativos sao bastante atrativos para quem quer fazer renda extra e
ja tem um carro, moto ou uma bicicleta, pela flexibilidade na escolha dos seus
horérios. Transportar pessoas (Ex: 99, Garupa e Uber), entregar comida e outros
produtos (Ex: iFood e Delivery Much), aproveitar para oferecer carona (Ex: BlaBlaCar),
durante uma viagem que vocé precisa fazer, ou oferecer servico de socorrista por
aplicativo (Ex: Cadé guincho), sao alternativas para gerar uma renda complementar.
Para isso, vocé precisa baixar o aplicativo escolhido, cadastrar-se e aguardar a
aprovagao da empresa.

Observagdo: todas as empresas citadas sdo a titulo de exemplos. Nao se tratam de
indicagaes.
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e Restaurantes, bares, pizzarias,

churrascarias;
¢ Festas e eventos.

- -
- -
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GARCOM/GARCONETE
EXTRA

Também conhecidos por gargom/garconete autdnomo(a), esses profissionais
oferecem servicos de atendimento ao cliente, servindo comidas e bebidas em
restaurantes e eventos de forma temporaria ou por periodo determinado, sem vinculo
empregaticio fixo.

Pode ser uma boa opcao de renda extra para aqueles que nao dispéem de nenhum
dinheiro para investir na compra de produtos para revenda, nem em insumos para
producao de produtos ou em equipamentos para ofertar um servico como de
socorrista ou “marido de aluguel”.

Procure deixar seu curriculo em bares, restaurantes ou buffets, que trabalham com
festas de aniversarios, casamentos e formaturas, demonstrando sua intengcao em
trabalhar, por exemplo, durante finais de semana e feriados, eventos especiais (como
festas de fim de ano) e substituicoes temporarias (cobrir férias ou auséncias de um
garcom efetivo).



_Q_

e Perfumaria;
® Roupas;

* Moda intima e/ou pijamas;

e Semijoias.
- -
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REVENDER PRODUTQOS

Para tornar-se um(a) revendedor(a) de produtos de perfumaria/maquiagem, a maioria das
empresas tem como regra a compra de um kit inicial de produtos, em que o valor varia de
acordo com a marca.

Conforme suas vendas vao aumentando, as empresas oferecem bonificacoes e descontos
exclusivos.

Vocé pode utilizar as redes sociais para ampliar a visibilidade e aumentar as suas vendas.
Além de criar conteudo das marcas, vocé pode fazer resenhas de produtos, explicar o modo
de usar e combinar os produtos, entre outras possibilidades.

Para revender roupas (inclusive pijama e moda intima) ou semijoias, vocé deve escolher um
fornecedor que tenha, primeiramente, produtos de qualidade e bons precos. Além disso,
que preste um bom suporte/atendimento e tenha opgoes de pagamento.
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Roupas e semijoias também podem ser divulgadas por meio das redes sociais. Vocé
pode criar perfis comerciais e compartilhar fotos.

Antes da escolha de um produto para revender, é importante que vocé identifique
quais pessoas serao seu publico-alvo (habitos de consumo, faixa etaria, poder
aquisitivo, etc), esteja atento(a) as tendéncias de moda e tenha conhecimento dos
precos praticados por seus concorrentes para produtos similares aos que pretende
revender.

Vale lembrar que revender roupas ou semijoias, que vocé tenha interesse e
familiaridade permitird que vocé transmita confianga aos clientes e ofereca um
atendimento mais qualificado.

Um ponto fundamental da revenda de produtos é a sequranga do recebimento dos
valores dos produtos vendidos para nao reduzir seu lucro ou ter prejuizo. Assim,
considere a possibilidade de adquirir uma maquina de cartao, para nao vender fiado
[1]. Para escolher uma magquina de cartao, compare o valor da mensalidade e taxas;
verifique as bandeiras aceitas e prazos para o dinheiro entrar na conta.

1‘119 Atengao!

Nao venda fiado sob pena de perder o cliente, pois vocé estara assumindo um risco
dobrado. Se nao receber, ira perder o cliente, da mesma forma.

Para entrar no segmento de revenda de produtos vocé precisa aprender dizer “Nao” para
amigos(as) e potenciais clientes, que nao estao dispostos a pagar pelo produto no
momento da compra. A expressao "amigos, amigos, negocios a parte” indica que é

necessario saber separar amizades de negocios, se quiser ter éxito.

[1] Vender fiado significa permitir que os clientes comprem produtos, sem realizar o pagamento no momento da
compra.



Bolo de pote; 1 ShAs
Pirulito de chocolate;

Pastel;
Torta salgada;
N 7 .
- - Amendoim doce;
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DOCES E SALGADOS

A alimentacao é uma necessidade basica das pessoas. Assim, vender produtos alimenticios,
como doces e salgados, pode ser uma boa ideia para quem possui aptidoes na cozinha.
Mesmo quem nao tem muitas habilidades na cozinha, pode desenvolvé-las.

As opgoes para venda de alimentos doces e salgados (bolos, pastéis, paes, doces, biscoitos,
etc.) sdo muitas, sem necessitar de um grande investimento.

Para producao e venda de alimentos para geracao de renda extra, aconselha-se escolher
alimentos consumidos pela maioria das pessoas, faceis de fazer e conservar. Além disso,
vocé pode usar sua criatividade e inovar na forma de apresentacao, no tamanho/quantidade
da porcao ou ao utilizar algum ingrediente diferente/exclusivo.

@ Sugestoes de videos:

Bombom: https://www.youtube.com/watch?v=4rN_yD_QiNg
Bolo de pote: https://www.youtube.com/watch?v=dx_V_f06ei4
Pirulito de chocolate: https://www.youtube.com/watch?v=DncBHgwn2Zg
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ARTESANATOS

A venda de produtos artesanais (crochés, bordados, tricds, biscuit, etc.) é uma
possibilidade de transformar algo que vocé gosta de fazer, em uma fonte de renda extra. No
artesanato, a pratica constante permite que vocé refine suas técnicas e possa criar pegas
de alta qualidade. Além disso, a aprendizagem de novas técnicas, pode fazer com que vocé
crie produtos unicos, com diferenciais competitivos.

Nesse segmento, também & muito importante que vocé desenvolva a habilidade de venda.
E necessario entender o valor do seu proprio trabalho e como comunicar isso ao seu
potencial cliente. Isso inclui aprender técnicas de marketing, promogao, como descrever o
seu produto de forma atrativa, como fotografar seu produto, participacao em feiras de
artesanatos, etc.

@ Sugestoes de videos:

Croché: https://www.youtube.com/watch?v=G4kZ8eTDDyl
Bordados: https://www.youtube.com/watch?v=gmHsL21d0o0
Trico: https://www.youtube.com/watch?v=hfbIxXsMHcU&t=934s



https://www.youtube.com/watch?v=G4kZ8eTDDyI
https://www.youtube.com/watch?v=qmHsL21d0o0
https://www.youtube.com/watch?v=hfbIxXsMHcU&t=934s

PLANEJAMENTO
FINANCEIRO

para alcance de
sonhos e objetivos

0 planejamento financeiro é uma ferramenta de gestao (organizacao e controle) dos
recursos financeiros (receitas e despesas) pessoais ou familiares, com vistas a atingir
sonhos e objetivos de curto, médio e longo prazos.
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PASSOS PARA UM PLANEJAMENTO FINANCEIRO

1° PASSO: reconhecimento da sua situacao financeira

Faga um levantamento de todas as suas receitas e despesas (inclusive dividas com cartao de
crédito, financiamento, entre outras) durante o més. Escreva tudo num papel ou planilha
eletronica. Calcule a diferenca entre suas receitas e despesas.

SITUACAO FINANCEIRA

NO LIMITE: n3o falta, nem sobra dinheiro no final do més. Vocé nao tem
margem para imprevistos.

5
l(* DEFICITARIA: falta dinheiro no final do més. Vocé acumula dividas.

- SUPERAVITARIA: sobra dinheiro no final do més. Vocé tem capacidade de

poupanca.
Exemplo:

Receitas RS més Despesas RS més
Salario RS 1.500,00 | Projeto de vida RS 300,00
Renda extra RS 400,00 | Moradia RS 750,00
Bolsas/ Auxilios RS 600,00 | Educagio RS 200,00

Saude RS 180,00
Alimentacao RS 500,00
Transp./ Veiculo RS 110,00
Pessoais RS 400,00
Receitas totais R$ 2.500,00 Despesas totais RS 2.440,00

0 reconhecimento de sua situacao financeira permite que vocé estabeleca acoes que
resultem em capacidade de poupanga.
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2° PASSO: agrupe as despesas por categoria de gastos

Agrupe as despesas em “contas” como: Projeto de vida, Moradia, Educacgao, Saude,
Alimentacao, Transporte/veiculos, Pessoais.

GRUPOS DE DESPESAS

Exemplos:

*Projeto de Vida = Reserva de emergéncia +
Aposentadoria + Casa propria

**Moradia = Aluguel/Financiamento + Condominio/IPTU +
Agua/Energia/Gas + Manutengao

Receitas RS més Despesas RS més
Salario RS 1.500,00 | Projeto de vida* RS 300,00
Renda extra RS 400,00 | Res. emergéncia RS 100,00
Gargom extra R$300,00 | Aposentadoria RS 100,00
Inst. chuveiro + tomada R$ 100,00 | Casa propria RS 100,00

Moradia** RS 700,00
Aluguel/Financiamento RS 430,00
Condominio/IPTU RS 50,00
Agua/Energia/Gas RS 220,00
Manutengao RS 0,00

Isso sera util para verificar em qual grupo de despesas estao seus maiores gastos e estimar
os valores das despesas de acordo com essas categorias.



3° PASSO: separe as despesas entre fixas e variaveis

A classificagao entre despesas fixas (que se repetem todos os meses) e variaveis (que nao se
repetem todos os meses), possibilita que vocé tenha uma projecao do seu custo de vida mensal
(custos fixos + médias custos variaveis).

Para projetar seu custo fixo mensal para o proximo més, basta somar todas as despesas fixas
do més atual.

Para fazer uma projecao dos seu custo variavel, calcule uma média das despesas variaveis
dos ultimos 3 a 6 meses.

DESPESAS FIXAS E VARIAVEIS

As despesas fixas sao recorrentes em todos os meses. Nao quer dizer que essas despesas
tenham um valor fixo. Exemplos: gastos com moradia, alimentacao, educagao, telefonia,
parcelas de dividas e financiamentos em geral, agua, luz, gas, condominio, medicamento de uso
continuo, entre outros.

Despesas Fixas = RS 750,00 Despesas RS més Classificacao
Despesas Variaveis = RS 300,00 Moradia RS 700,00
Aluguel/Financ. RS 430,00 Fixas
Condominio/IPTU RS 50,00 Fixas

Agua/Energia/Gas RS 220,00 Fixas

Pessoais RS 400,00
Roupas/calgados R$250,00| Variaveis
Cabelereiro/salao R$50,00| Variaveis
Celular RS 50,00 Fixas

As despesas variaveis nao sao recorrentes em todos os meses. Ocorrem de acordo com a
necessidade. Exemplos: gastos com lazer (passeios, viagens, teatro, cinema), vestuario, gastos
pessoais para o0 bem-estar (cabelereiro, academia), entre outros.
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4° PASSO: determine as despesas essenciais e nao essenciais

Com base na piramide de Maslow, representada na figura abaixo, o ser humano é motivado
por cinco categorias de necessidades, que sequem uma ordem:

1. Fisiologicas (alimentagao, sono, higiene);

2. De seqguranca (financeira, emprego, sadde, propriedade);

3. Sociais (familia, amizade, relacionamento amoroso);

4. Estima (autoestima, confianca, status, respeito dos outros);

b. Autorrealizacao (criatividade, moralidade, aceitagao).

DESPESAS ESSENCIAIS E NAO ESSENCIAIS

Nesse sentido, as despesas essenciais sao fundamentais para a sobrevivéncia e pode-se
avaliar apenas a possibilidade de reducao ou otimizacao desse tipo de despesa.

Por outro lado, as despesas nao essenciais nao sao fundamentais a sobrevivéncia. Assim, deve
ser avaliada a possibilidade de reduzir e “cortar” gastos.

° D R n I .f. -
0 que pode ser reduzido ou espesas $més | Classificagao
dispensado? Moradia RS 700,00
Aluguel/Financ. R$ 430,00| Essencial J,
Condominio/IPTU RS 50,00 Essencial

Agua/Energia/Gas R$220,00( Essencial

Pessoais RS 400,00

Roupas/calcados RS 250,00 | Nao essencial

Cabelereiro/saldo RS 50,00 | Néo essencial
oy

Plano celular RS 50,00 | N&o essencial 0

Presente/doacao RS 50,00 | Nao essencial

0 objetivo desse passo €é a otimizagao do fluxo financeiro, com o estabelecimento de plano de
acao para reducao de custos (quando sua situagao financeira esta “no limite” ou deficitaria) e
alocacao e multiplicacao de recursos (quando ha capacidade de poupanga).
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5° PASSO: determine um plano de a¢ao %) ./

A depender de sua situacao financeira, trace metas para pagar as dividas, juntar sua reserva
de emergéncia, investir ou realizar um sonho. Seguem exemplos de agoes de acordo com a
sua situacao financeira:

1. “No limite” ou Deficitaria

o [iminuicao de contas de internet e telefonia: verificar se outras operadoras de servicos
de internet ou telefonia nao cobram um valor mais baixo pelos mesmos beneficios;

o Reduzir parcela financiamento ou empréstimo: examinar o custo efetivo do
financiamento imobiliario ou empréstimo e pesquisar se existem taxas menores sendo
praticadas pelo mercado, se nao valeria a pena a portabilidade;

o Reducao de consumo de agua, energia elétrica e gas: desligar aparelhos eletronicos da
tomada a noite, planejar a lavagem de roupas de forma a economizar agua, planejar o
preparo das refeicoes de forma a otimizar o consumo de gas;

e Escolha de uma opcao de renda extra para complementar a renda, etc.

2. Superavitaria

» Alocacao de recurso para formacao de Reserva de emergéncia (colchao financeiro);

e Alocagao de recurso com o objetivo de comprar uma motocicleta para fazer renda extra
por meio da entrega de comida e outros produtos;

e Aplicagao de recurso em Titulos Publicos Federais (TPFs), para obter um retorno;

o Alocacao de recurso para festa de casamento, etc.

DICAS/SUGESTOES

e Construa uma reserva de emergéncia (6 vezes @
suas despesas mensais/custo de vida), para se
proteger de imprevistos; S ,
» Pague suas dividas ou renegocie; Al?ll’[?]ng:)lcgll[’j;l? ?js 0
¢ (Juanto mais simples vocé for, mais rapido vai sofisticacao.”
conquistar uma vida confortavel;
e |Invista parte do seu salario/renda;
e Trabalhe para ganhar mais dinheiro/tenha opgoes
de renda extra.

Leonard Thiessen



FIQUE ATENTO!

“Muitas pessoas gastam o dinheiro que nao tem, para comprar coisas que nao precisam, para
impressionar pessoas que nao gostam.” (Robert Quillen)

+
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“Corrida dos ratos” - ciclo financeiro desgastante que uma pessoa vivencia ao longo da vida. A
pessoa corre o tempo todo, mas nao sai do lugar.

TRABALHAR

FICAR SEM
DINHEIRO

GANHAR
DINHEIRO

CONTAS

Fonte: Elaborado pelos autores
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Nocoes sobre

INVESTIMENTOS
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Investimentos sao aplicacoes de recursos com a expectativa de obtencao de um retorno/lucro.
Emprestar dinheiro a um banco para receber juros pelo dinheiro emprestado ou aplicar dinheiro
em um negocio sao exemplos de investimentos no mercado financeiro e no setor produtivo,
respectivamente. Nesta sessao, falaremos de investimentos no mercado financeiro.



N2 )
CLASSIFICACAO DOS INVESTIMENTOS

Atualmente, os investimentos no mercado financeiro estao ao alcance de todas as pessoas,
principalmente, por meio dos bancos e corretoras digitais. Esses investimentos podem ser
classificados pelo tipo de rendimento, o risco, 0 prazo e a liquidez, de acordo com 0 esquema
abaixo.

INVESTIMENTOS
I | | ]

Tipo de rendimento Risco Prazo Liquidez

Fonte: Elaborado pelos autores

Para escolher o investimento que mais se adequa ao seu perfil e aos seus objetivos, vocé precisa
avaliar as caracteristicas de tipo de rendimento, liquidez, prazo de resgate, possibilidade de
resgate antecipado, taxas de juros prefixadas, pos-fixadas ou hibridas, entre outras. Assim, se sua
meta é construir uma reserva de emergéncia para se proteger de imprevistos, vocé deve optar por
investimentos em renda fixa, de baixo risco, curto a médio prazo e liquidez imediata (resgate
diario), como CDBs, Tesouro Selic ou Poupanca.
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DIFERENCAS ENTRE INVESTIMENTOS EM
RENDA FIXA E EM RENDA VARIAVEL

Em geral, os investimentos em Renda Fixa tendem a apresentar um retorno menor que oS
investimentos em renda variavel, mas sao aplicagoes mais seguras e estaveis, de menor risco.
Veja no esquema abaixo algumas diferengas entre esses tipos de investimentos:

Renda Fixa
Possui remuneracao definida no momento A remuneragao nao pode ser definida no
da aplicacao. momento da aplicacao.

0 retorno é positivo, desde que siga as " :
regras especificas do produto. 0 retorno pode ser positivo ou negativo.

Para quem nao quer correr risco de perder
dinheiro ou quer deixar o seu dinheiro
parado, em seguranca.

Para quem esta disposto correr risco de
perder algum dinheiro.

Exemplos: Exemplos:
Poupanca Titulos publicos ETF

CDB/RDB LCI/LCA Fundos ren. variavel Mercado Futuro

Fundos de renda fixa CRI/CRA Criptomoedas

Fonte: Elaborado pelos autores

Nesse contexto, na sequéncia, abordaremos apenas investimentos em Renda Fixa, que sao mais
seguros e 0s mais indicados para investidores iniciantes.
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PRINCIPAIS CARACTERISTICAS DE ALGUNS

INVESTIMENTOS EM RENDA FIXA

PRODUTO EMISSOR LIQUIDEZ RESGATE IMPOSTOS | GARANTIA RETORNO
FINANCEIRO
. 05%
Poupanca Bancos Alta Imediato Isento FGC .
aomés + TR
Tesouro Selic Teso.uro Alta Dirio IR regressivo Tes?uro . Selic ou '
Nacional |OF Nacional |Selic + Taxa prefixada
T IR i T
Tesouro Prefixado esquro Alta Diario FEgressive ES.OUI'O Taxa prefixada
Nacional IOF Nacional
Tesouro o IR regressivo Tesouro
Tesouro IPCA+ i Alta Diario ) IPCA + Taxa
Nacional |OF Nacional
COB Bancos e Alta Imediato IR regressivo 7o do LDl ou
(Certificado de ) ) Média i g FGC Taxa prefixada ou
. i financeiras ) No vencimento |OF )
Deposito Bancario) Baixa IPCA + tx. prefixada
LCI Alta ) % do CDl ou
- - Imediato i
(Letra de Crédito Bancos Média ) Isento FGC Taxa prefixada ou
e . No vencimento )
Imobiliario) Baixa IPCA + tx. prefixada
LCA Alta
Imediat % do CDI
(Letra de Crédito do Bancos Média me .|a 0 Isento FGC ° . o
.. ) No vencimento Taxa prefixada
Agronegacio) Baixa
CRI Taxa prefixada ou
. . ) ) " : % do CDI ou
(Certificado de  |Securitizadoras Baixa No vencimento Isento Nao possuli ;
. - IPCA + tx. prefixada ou
Recebivel Imobiliario) )
CDI + tx. prefixada
CRA Taxa prefixada ou
(Certificado de Securitizadoras|  Baixa No vencimento Isento Nao possui 7 do Cl ou
Recebivel do P IPCA + tx. prefixada ou
Agronegacio) CDI + tx. prefixada
Fundos de Renda Bancos e : ) IR regressivo " . | Pode estar atrelado a
. Baixa No vencimento Nao possui i
Fixa corretoras IOF + Taxas todos os indexadores

Fonte: Elaborado pelos autores

Observagoes:

e Retorno, resgate e indexadores de CDB, LCI/LCA, CRI/CRA e Fundos de Renda Fixa variam de um produto para outro, bem como entre as
instituicoes emissoras.
o Tesouro Selic, Tesouro Prefixado e Tesouro IPCA+ sdio Titulos Publicos Federais (TPFs), que podem ser comprados por meio do programa
"Tesouro Direto" (https://www.tesouradireto.com.br/). Esses titulos, também, podem estar disponiveis em bancas e corretoras.
e 0s Fundos de Renda Fixa sio compostos por diversos produtos de renda fixa que sdo selecionados pela equipe de gestores do fundo.
Lista de siglas:
CDI - Certificado de Depédsito Interbancario
FGC - Fundo Garantidor de Crédito
IPCA - indice Nacional de Pregos ao Consumidor Amplo

IR - Imposto de Renda

|OF - Imposto sobre operacoes Financeiras

Selic - Sistema Especial de Liquidagao e de Custddia
TR - Taxa Referencial
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INDEXADORES DA RENDA FIXA

IPCA: mede a inflagao
oficial do pais por meio
de um conjunto de
produtos e servigos
consumidos pela
populacao.

TR: é calculada e

divulgada diaria e

mensalmente pelo
Banco Central.




EXEMPLOS DE PRODUTOS FINANCEIROS DE RENDA FIXA

Figura 1- Capturas de tela de produtos financeiros disponiveis no Banco Inter em Out/2024

dinter
CDB LIQUIDEZ DIARIA Jinter SEC SECURITIZADORA SIA
Rende até 102% do CDI LCI DI1080 il

Rende até 98% do C IPCA

@ Garantido pelo FGC

R$ 1,00 10/10/2026

0810/2027 214 18/02/2026

Imediato

CDB QISTA

120% do CDI TPF - TITULO PUBLICO SELIC

@ Garantido pelo FGC TPF - TITULO PUBLICO IPCA SELIC + 0,

2110/2026

IPCA + 6,1% a.a.
R$15.47783 01/03/2028

R$ 4.418,75 15/05/20458 Atvo

Fonte: Aplicativo do Banco Inter

PERFIS DE RISCO

Observe que na Figura 1, cada produto financeiro esta associado a uma cor (azul, verde, vermelho
claro). Conforme Figura 2, essas cores indicam para qual perfil de investidor os produtos sao mais
indicados, devido a tolerancia de cada investidor ao risco.

Figura 2 - Captura de tela com Perfis de risco

Conservador

Moderado

Arrojado

Fonte: Aplicativo do Banco Inter
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PERFIS DE INVESTIDORES EM
RELACAO AOS NIVEIS DE RISCO

Todos os investimentos possuem algum grau de risco. Os principais riscos dos
investimentos em Renda Fixa sao:

* Risco de crédito: incapacidade do emissor do produto em pagar a divida + retorno
prometido/famoso “calote”;

¢ Risco de mercado: possibilidade de perder dinheiro quando as condigoes do mercado
afetam o valor do produto. Ex.: titulos prefixados, em que a taxa de juros subiu acima
do juros fixados no momento da compra do titulo;

e Risco de liquidez: o investidor pode ter dificuldade para converter uma
aplicacao/investimento em dinheiro novamente.

Nesse sentido, as instituigoes financeiras sao obrigadas a fazer a analise do perfil de risco
do investidor para evitar indicar investimentos que nao sao adequadas ao seu cliente.

As instituicoes financeiras determinam o nivel de disposicao do cliente para correr riscos,
por meio das respostas a um questionario. Os resultados delimitam 3 perfis de
investidores:

o Conservador: tem menor tolerancia ao risco. Nao suporta volatilidade e
imprevisibilidade nos investimentos. Busca produtos que preservem o seu patrimonio e
seus rendimentos.

o Moderado: tem tolerancia intermediaria ao risco. Busca aumentar seu patriménio sem
grandes perdas. Avalia as oportunidades e os riscos de modo “equilibrado”.

» Arrojado/Agressivo: tem maior tolerancia ao risco. Esta disposto a arriscar ter perdas
financeiras em busca de melhores resultados.
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IMPOSTOS E GARANTIAS DA RENDA FIXA

Os impostos tém tarifas regressivas, 0 que significa que quanto maior o tempo que vocé deixar
seu dinheiro aplicado, menores 0s impostos que ird pagar no resgate do seu investimento.

Impostos no resgate de CDBs e titulos do Tesouro Direto:

* IOF (Imposto sobre Operagdes Financeiras): aliquota é regressiva para resgate nos
primeiros 30 dias, com isencao a partir do 30° dia.

* IR (Imposto de renda) regressivo:
Até 6 meses: 22,5%
De 6 a12 meses: 20%
De 12 a 24 meses: 17,5%
Acima de 24 meses: 15%

Obs: o IR sera descontado apenas do retorno do investimento.

v’ Garantias:
o Garantido pelo FGC - Garantia de até RS 250 mil por instituicao bancaria, com limite de 1
milhao por CPF. Exemplo: CBD, LCI/LCA e Poupanca.
o Garantido pelo Tesouro Nacional: Todos os Titulo Publicos Federais (TPFs), sao garantidos

pelo Tesouro Nacional, sendo considerados os investimentos mais sequros do Brasil.
Exemplos:

TESOURO PREFIXADO TESOURO IPCA+ TESOURO SELIC
2027 2029 2027

Rentabilidade anual: 13,18% Rentabilidade anual:  IPCA + 6,99% Rentabilidade anual:  SELIC +0,0547%

Investimento minimo: RS 30,67 Investimento minimo: RS 32,12 Investimento minimo: RS 155,45

Vencimento: 01/01/2027 Vencimento: 15/05/2029 Vencimento: 01/03/2027

Fonte: Tesouro Direto (https://www.tesourodireto.com.br/)
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LIQUIDEZ DOS INVESTIMENTOS EM RENDA FIXA

Liquidez é a facilidade e rapidez com que um investimento pode ser convertido em dinheiro.
Em geral, os investimentos possuem liquidez:
o Imediata/Diaria - o dinheiro entra na conta logo ap6s a solicitacao de resgate ou em
até um dia atil (D+1).
* No vencimento - o valor investido deve ser resgatado apenas na data estipulada, sob
pena de perder o retorno e pagar mais impostos.
Exemplos:

Imediato Mo Vencimento

CDE POS DI BIQEIDEZDIARIA ( tivo LCI DI 1080

Muito baixo (=5

e Baixo
AA+ [SEP)
AA+ (SEP)
Informagoes para resgate
115,29% do CDI
Quando poc sgatar Imediato
~

Permanéncia minima (?) 1 dia atil :
R No Vencimento

Lj|'1 lite de horario para o mesmo 21:55:00
dia dia

Fonte: Banco Inter

Quando o resgate antecipado é elegivel ou ativo, vocé pode solicitar o resgate antes do
vencimento da aplicagao. Porém, ao resgatar antes do prazo, seu investimento pode sofrer um
desconto de antecipagao ou, devido risco de mercado, o valor do seu titulo/produto estar
inferior ao valor pago. Dessa forma, o valor final do resgate pode ser inferior ao valor investido.

'I<(° Atengéo!

Quando o produto diz que: “Rende até 102% do CDI"
- significa que somente a partir de determinado

montante de dinheiro investido, o retorno sera de
102% do CDI.

Rentabilidade por Valor Investido

Banco Inter

Rentabilidade Rende até 102% do CDI
Fonte: Banco Inter
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CONSIDERACOES E AGRADECIMENTOS

Esperamos que essa cartilha possa contribuir para que vocé reflita e
tenha ideias sobre como organizar melhor sua vida financeira, seja
por meio da geragdo de renda extra, implementa¢do de um
planejomento financeiro ou investindo, para que vocé alcance
seguranga e liberdade financeiras e o dinheiro ndo seja motivo de

preocupag¢do em sua vida.

Desejamos que vocé faca o dinheiro trabalhar para vocé, enquanto
aproveita a vida e, paradoxalmente, aquilo que o dinheiro ndo pode
comprar, pois a maioria das coisas que nos trazem felicidade, ndo

estd a venda.

Por fim, agradecemos a sua colabora¢do e disponibilidade em
participar do estudo, que deu origem a essa cartilha, bem como a
instituicdo, na pessoa da Coordenadora do curso da EJA/EPT, que

cedeu espago e possibilitou a aplica¢do da pesquisa

(5)

>
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