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Agro é tech, é show, é noticia, agro é business :

“O Produto Interno Bruto (PIB) do agronegocio teve
uma expansao recorde de 24,31% em 2020, informou a Confederacdao
da Agricultura e Pecuaria do Brasil (CNA) e o Centro de Estudos
Avancados em Economia Aplicada (Cepea) nesta quinta-feira (11),
em nota..”

“Com esse resultado, o setor ampliou para 26,6% sua
participacdo no PIB total do pais no ano passado, contra 20,5% em
2019.” .

https://g1.globo.com /economia/agronegocios/noticia/2021/03/11/agronegocio-cresce-243percent-em-
2020-e-responde-por-mais-de-um-quarto-do-pib-do-brasil-diz-cna-1.ghtml



https://g1.globo.com/tudo-sobre/cna/

INTELIGENCIA COMERCIAL PARA PEQUENOS PRODUTORES

RURAIS
RECURSOS EDUCACIONAIS ABERTOS APLICADOS NO MEIO RURAL

Além da noticia...

Paralelo a este cenario temos produtores rurais
que atendem o mercado interno, embora envolva
4.000.000 de propriedades, segundo dados IBGE, ndo
significa preco baixo para os consumidores e lucro para
os produtores, principalmente para os pequenos
produtores e hortifrutigranjeiros.
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Cadeia logistica Hortifrutigranjeiros.
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Ilustracao cadeia logistica — Projeto Hagro Lemonade - Fundep UFMG
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Operadores de mercado:
Produtor - tem seu produto na fazenda

Agregador 1 — compra dos produtores e em seu veiculo levam
para vender nos mercados (muitas vezes por consignacao)

Produtor vende direto nas feiras livres ou nos mercados mais
préoximos ou mesmo no CEASA

Produtor vende para supermercados
Produtor vende para sacoloes
Mercados livres vendem para distribuidores
Distribuidores vendem para sacoloes
Distribuidores vendem para supermercado
Venda para restaurantes
o E o ultimo da cadeia vende para o consumidor final



INTELIGENCIA COMERCIAL PARA PEQUENOS PRODUTORES

RURAIS
RECURSOS EDUCACIONAIS ABERTOS APLICADOS NO MEIO RURAL

No caimibho |
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CADEIA LOGISTICA HORTIFRUTIGRANJEIROS
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A avaliacao dos precos ao longo da cadeia dos
hortifrutigranjeiros mostra que:

O ponto critico esta na operacao logistica,

O produto agricola, notadamente nos grandes
centros, é caro para quem consome

As margens de lucros dos produtores,
especlalmente os pequenos, € muito pequena.
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No preco: O abacaxi do Pequeno Produtor Rural

0O ABACAXI
Na relacdo: custo [/ preco de venda de
um abacaxi: o drama do produtor rural
e do conumidor.

$6,90

$3,30
$2,50

produtor CEASA sacoldo

Ilustracao - Projeto Hagro Lemonade - FUNDEP / UFMG
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A formacao de precos de hortifrutigranjeiros
é complexa:

Segundo o Professor Danilo R. O. Aguiar (1)

(14 . . . L, .
.« uma das principais caracteristicas que pode provocar

transmissoes assimétricas de precos é a perecibilidade. A
transmissdo mais intensa dos decrécimos de precos por parte dos
varejista que comercializam hortalicas..”

(1) Professor do Departamento de Economia Rural da Universidade Federal de Vigosa.
Vicosa, MG, CEP 36570-000.
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Na pratica, o Problema do Pequeno Produtor
Rural é:

O preco é fortemente influenciado pelos operadores
de mercado

O produtor nao tem margem para negociar o
preco de venda, independente do seu custo de
producao.

O produtor nao tem informacoes em tempo real
do preco do seu produto no mercado e nem acesso

a uma logistica que o aproxime do consumidor
£
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Como Diminuir
distancia

Produtor Rural e Mercado?

Projeto ICPPR

Vanderlan Bernardino
ICMC - USP

Compartilhamento de

informacoes

Recursos
Educacionais Abertos

no Meio Rural
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REA aplicado compartilhamento de informagcdes e

Recursos

Educacionais desenvolvimento de uma inteligéncia comercial no
Abertos

"\ R
meio rural

O conceito de Recurso Educacional Aberto (REA, em inglés, OER) ¢

qualquer recurso educacional (incluindo mapas curriculares, materiais de cursos, livros diddticos,
videos assistidos na IntO conceito de Recurso Educacional Aberto (REA, ou, em inglés, OER) é qualquer
recurso educacional (incluindo mapas curriculares, materiais de cursos, livros didaticos, videos assistidos
na Internet, aplicativos, multimidia, podcasts e quaisquer outros materiais designados para uso no ensino e
aprendizado) disponiveis abertamente para uso por educadores e alunos, sem a necessidade de pagar

direitos autorais ou taxas de licenca (1) € uma realidade e temos exemplos no
Brasil da sua aplicacdo.

O Projeto ICPPR tem como premissa: Ensino /

Aprendizagem a Distancia para Pequenos Produtores Rurais
visando a um Inteligéncia Comercial.

(1) ttp://lwww.unesco.org/new/fileadmin/MULTIMEDIA/HQ/CI/Cl/pdf/publications/basic quide oer pt.pdf



http://www.unesco.org/new/fileadmin/MULTIMEDIA/HQ/CI/CI/pdf/publications/basic_guide_oer_pt.pdf
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Plataforma
EAD

Duvidas .
produtor Rural - ? Projeto M?itréz E(rng)a;da
’ ados
Aluno aberto (A)

Informacoes
Mercado
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Por quanto posso vender meu produto?

Qual o preco de referencia ?
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Qual a quantidade

uais seus produtos? : ;
Q P disponivel?

Qual seu ultimo preco de
venda?

Onde ve esta localizado?
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Tomate? 50 caixas

Alto Sao J OQK/[ _G} Rio Pardo de 20 R$ por caixa
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Volume disponivel para Locais de venda do entorno
venda: informacao dos

produtores + Feiras livres e
CEASAs Custo de frete

Distancias

Precos CEASAs e Feiras Evolugao de pregos
livres mais préximos do local Histérico de estoques




INTELIGENCIA COMERCIAL PARA PEQUENOS PRODUTORES

RURAIS
RECURSOS EDUCACIONAIS ABERTOS APLICADOS NO MEIO RURAL

Melhor alternativa: Vender no
marcado de Salinas : :
Deseja acionar

operador logistico?

Outras
davidas?

Preco
referencia - 40 R$/ caixa
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Interacao Aluno aberto (A) Plataforma (P)

A plataforma central tem historico alimentado diariamente:
» Pelos produtores que venderam e onde venderam.
* Pelas informacdes dos CEASAS
« Qutras informacgoes de mercado

A plataforma sera concebida para informar automaticamente
para o produtor:

« Para onde é melhor direcionar o produto;

« Qual ultimo preco para referéncia.
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A medida que o produtor conhecer seu preco de venda
e fizer novas perguntas interagindo com a plataforma
EAD, novos Componentes de Conhecimento serao
disponibilizados para:

o Ensinar ao produtor compor seu preco de custo

o Epoca mais propicia para cada produto

o Estabelecimento de metas de producéo

Enfim, fazer a gestao se sua propriedade — a partir
do cliente/ mercado e nao do processo (erro muito
comum paratodo pequeno empreendedor)



qado

> ‘

Vanderlan Bernardino Santos




